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PROGRAMA INTERNACIONAL COACHING COMERCIAL CIE BARCELONA                                                                
 

 

 

CÁMARA INTERNACIONAL DE EMPRESARIOS DE BARCELONA 
Unidad de Coaching Comercial CIE Barcelona 
Gran Vía de Les Corts Catalanes, 617 Planta Principal 08007 Barcelona 

Whatsapp Admisiones LATAM: +34 635 15 96 08 Registro Académico: +34 653 63 32 24  

@coachingcialcie @ciebarcelona.com 

ENTREVISTA ACCESO A BECAS 

 

 

Si algunas de estas motivaciones o todas juntas te impulsan a conocer en detalle la Técnica del Coaching Comercial, será necesario una breve                                                                                

entrevista tellefónica (10-15 min) de validaciónde datos y de motivaciones determinante para la Asignación de Becas Ayudas del Programa.  

Favor llenar a mano; Hacer un Foto; Enviar por Whatsapp +34 635 15 96 08  Área de Ádmisiones. Este formulario no implica compromisos ni  para el interesado ni para la entidad. 

 

En caso de acceder a este programa y de acuerdo a tu actividad o rol actual, por favor señala las opciones que más se alinean con lo que buscas.  

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Ante todo gracias y enhorabuena por tu interés en el Programa Pionero en Entrenamiento Comercial que se realiza desde Barcelona - España.                            

A continuacion describimos brevemente algunos beneficios de convertirte en un Coach Comercial Certificado. Todo dependerá de tu actividad y tus objetivos 
profesionales inmediatos. ¿con cual de los siguientes beneficios te sentirías identificado? 

 
- Aumentar la productividad de personas, equipos y empresas a través del incremento de facturación……………………………………………………………… 

- Expandir tu propio potencial como vendedor y el potencial de otras personas, de tu empresa…………………………………………………………………………  

- Como Consultor, Formador o Proveedor de servicios de desarrollo de talento, tener la técnica más innovadora para fortalecer las áreas comerciales… 

- Implementar 32 nuevas Herramientas del Coaching de Ventas en los miembros del equipo, pudiendo ser Equipos de Ventas de Alto Rendimiento…… 

- Incorporar los Nuevos Recursos Neuroligüisiticos para el ejercicio de vender……………………………………………………………………………………….. 

- Convertirte en Coach Comercial Externo aprovechando la principal modalidad de coaching que más solicitan las empresas…………………………… 

- Mejorar principales habilidades blandas como Liderazgo, Comunicación, Gestión del talento de ventas o Visión de Negocios, entre otras………………   

- Contribuir con Planes de Marketing más efectivos concebidos desde la finalidad………………………………………………………………………………………. 

- Aplicar toda la metodologías del coaching comercial  en la consecución de más clientes……………………………………………………………………………… 

 
Nota: Son algunos de los 25 Benificios Directos e Indirectos que provee el Coaching de Ventas 

 

DATOS BÁSICOS PARA LA ENTREVISTA 

Nombres y Apellidos   Edad: 

e-mail:  Whatsapp: (+         ) (                                             ) 

Ciudad:   País: 

Actividad Principal   

COMO USUARIO DEL COACHING COMERCIAL 
Como empleado 

COMO DESARROLLADOR DE NEGOCIOS  
como empleado 

COMO ASESOR EN RRHH 
Como freelance o consultor externo 

- Vender más – Vender mejor  
- Diseñar Carreras Profesionales  
  Interna para personal de ventas.  

 - Aplicarlo a mis clientes  

- Actualizar mis habilidades de ventas   - Descubrir nuevos herramientas  

- Actualizar a mi equipo,  a mis gerentes  
- Diseñar Planes de Acción  
  Comercial 
 
- Implementar Sellos de Calidad  
  Comercial 

 - Atraer nuevos clientes a mi firma  

- Actualizar mi organización   - Enseñar la metodología en mi zona  

- Aportar know how Comercial al área de   
  Marketing 

 - Ya soy Coach Certificado, busco  
  especializarme en Coaching de  
  Ventas 

 
- No descartaría representar este programa aquí 
en mi ciudad y/o país 

 

- Mejorar servicio post venta   
 
 

 


